praktiska rad som fungerar

Borja med vinsten - lat resten félja efter

Att bygga en foretagsbudget behover inte vara en komplicerad process. Méanga foretag skapar
budgetar genom att titta pa historiska data och ldgga till en procentuell 6kning, men det finns
ett mer effektivt sitt: att borja med ditt 6nskade resultat. Denna metod, kdnd som
"resultatdriven budgetering," sitter dina ekonomiska mal i fokus fran forsta borjan.

Steg 1: Definiera ditt onskade resultat

Borja med att bestimma hur stor vinst du vill gora under aret. Detta dr din mélvinst eller
onskat resultat. Denna siffra kan baseras pa vad du behover for att reinvestera 1 foretaget,
betala utdelning eller spara. LAt oss siga att du vill uppna en vinst pd 500 000 kronor.

Steg 2: Berikna dina totala kostnader
Nista steg dr att rdkna ut alla dina kostnader. Dessa delas in 1 tvé kategorier:

o Fasta kostnader: Dessa ér utgifter som dr desamma oavsett hur mycket du séljer, till
exempel hyra, forsdkringar.

o Rorliga kostnader: Dessa kostnader varierar med din forsiljning, som materialinkop,
fraktkostnader, 16ner och provisioner.

Genom att summera dina fasta och rorliga kostnader far du dina totala kostnader. Om dina
fasta kostnader dr 800 000 kronor och de rorliga kostnaderna beréknas till 400 000 kronor
(baserat pé en uppskattad forséljning), blir dina totala kostnader 1 200 000 kronor.

Steg 3: Berikna din nodviandiga omséattning
Nu ar det dags att kombinera dessa siffror. Din nédvéindiga omséttning dr summan av dina
totala kostnader och din 6nskade vinst.

Nédvindigomsdttning=Totalakostnader+Onskadvinst
I vart exempel blir det:
Nodvdndigomsdttning =1200000kr+500000kr=1700000kr

Detta innebér att ditt foretag behdver sélja for 1 700 000 kronor under aret for att ticka alla
sina kostnader och nd den 6nskade vinsten.

Steg 4: Bryt ner omséttningsmalet

Nér du har din totala omséttning kan du bryta ner den 1 mindre delar. Hur manga produkter
eller tjanster behdver du sélja per manad, per vecka eller per dag for att nd malet? Denna
detaljerade plan gor budgeten mer hanterbar och ger dig en tydlig handlingsplan.

Genom att arbeta bakliinges, fran ditt mal till din plan, sikerstiller du att varje del av din
budget iir utformad for att leverera den framgang du strivar efter. Det dir en proaktiv och

krafifull metod for att ta kontroll over din foretagsekonomi.

Har du testat denna metod tidigare, och hur har det fungerat for dig? Om inte, lit oss
hjilpa dig att analysera for att 6ka din vinst.
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